SPIS TRESCI

Part 1 - Czgsé 1
SITUATIONAL DICTIONARY - SLOWNIK SYTUACYJNY
Meetings — Zebrania
1. Terms and definitions — Terminy i definicje
2. The agenda — Porzadek dzienny zeby

2.1, he logical structure of the agenda o a formal mesing - Schemat porzadiu
ficjalnego zebrania

3. Chairing a meeting — i zebrania
3.1. The duties of a chai — Obowigzki

3.2. Starting/Opening the meeting — ic zebrania
.2.1. Getting people’s attention — Skoncentrowanie uwagi zebranych
2. Maintaining people’s attention — Utrzymanie uwagi zebranych
3.3, Presenting the minutes of the previous meeting ~ Przedstawienie protokolu
oo

3.4. Announcing the agenda ~ Poinformowanie o porzadku dziennym...
3.5. Announcing/Stating the objectives of the meeting ~ Podanie celu zebrani
3.6. Reminding the participants of the most important facts ~ Przypomnienic
fakiow 27
3.7. Updating informacji 27
3.8. Giving the floor ~ Udricanic glosu
3.9. Asking for people’s views — Prosba o wypowiedzenie si¢ uczestnikow .
3.10. Bringing people into the discussion and keeping it relevant - Wiaczanie Zebra-
nych do dyskusii i ie zejSciu jej na 2
3.11. Keeping/Maintaining order - Utizymanie porqd.ku obrad
3.12. Dealing with p
mowey w trakcie wystapienia
3.13, Speeding up or slowing down ~ Regulowanie tempa. dysknsp
3,14, Keeping to the point — Trzymanie sig tematu ..

315, iphrasing — Wi
3.16. Moving on — doinnych spraw
317 = i

3.18. Moving to a vote e do glosowania

3.19. Voting — Glosowanie
3 zo Any Other Business (AOB) - Wolne wnioski/Sprawy rozne .
321 ing the meeting ~ zebrania 37

4. Participating in a meeting — 38
4.1 How 1o participate in a meeting effecllvcly Jak skutecznie uczestniczy¢




4.2, Introducing —
4.2.1. Introducing yourself -
4.2.2. Introducing the topic - Przedstawienie tematu spotkania .
423 Getting/Attracting the Chair’s attention — Zwrécenie na sicbic

uwagi i

3. Expressing/Presenting opinions — Wyrazanic opinii

Asking for opinions — Pytanie o opinic/oceng

432, Giving/Presenting opinions ~ Wyrazanie wlasnych pogladéw 40

4.3.3. Expressing different points of view — Wyrazanie odmiennych pogladéw/

punktow widzenia 2

. Agreeing -

4.4.1. Agrecing with someone ~ Zgadzanie si¢ z kims w danej sprawie
4.4.2. Agreeing to something — Zgadzanie si na co$ 2
443, Checking agreement - Upewnianie i,y jet 7g0d

5. Expressing refusal -
4:5.1. Disagreeing with someone - Niezgadzanie s 2 kim

4.5.2. Disagreeing to's - sig na cos

.5.3. Expressing denial — Wyrazanie zaprzeczenia

4.5.4. Playing for time — Odlozenie decyzji na pozniej/Gra na zwloke ..

4.6. Expressing reservations and doubts — Wyrazanie zastrzezer i watpliwosci

4.7, Stating argmentssganst ouropinons — Podawaie agumenty
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8. Stating nrgnmens wprpomng our opinions ~ Podawanie argument6w
2godnychz 50
4.9. Introducing the other side of the argument — Przedstawianie argument6w
drugiej strony
4.10. Stating other people’s opinions ~ Powolywanie si¢ na opinie innych
4.11. Stating opinions of a group of people ~ Wyrazanie opinii grupy ludz
4.12. Expressing personal opinion ~ Wyrazanie swojej opinii
4.13. Expressing advice and suggestions — Formulowanie rad i propozycji
4.13.1. Suggestions involving everybody present — Propozycje skierowane
do wzystkich obecnych na zebraniu
4.13.2. Suggestions involving one person ~ Propozycje skicrowane do jednego
uczestnika 53
4.13.3. Asking for advice and help — Prosba o rad i pomoc
4.13.4. Giving advice and suggestions ~ Udzielanie rad
4.13.5. Accepting advice and suggestions — Przyjmowanie rad i propozycj
4.13.6. Rejecting advice and suggestions - Odrzucanie rad | popozyci
4.13.7. Expressing warning -
4.14. Sharing other people’s opinion — Podzielanie cudze; opinii
4.15. Expressing balance — r6wnowagi
4.16. Giving examples — Podawanie przykladow
4.17. Referring to what actually happens  Nawigzywanie do aktualnych wydarzef
4.18. Making general statements ~ Formulowanie og6lnych wypowiedzi ..
4.19. Making specific statements - Formulowanie szczeg6lowych wypowiedzi
4.20. Making partly correct statements ~ Formulowanie czgsciowo
shusznych 58




ng limit of (one's) knowledge - Okreslane uklcsu sl wiezy .

3 ~ Powtome

423, Bringing other aspects or points — Wprowadzanic nowych kwcsm
lub punkt6w

4.24. Exchanging information — Wymiana informacji .
424.1. Asking for information — Prosba o informacie
4.24.2. Checking inf formaci
4.24.3. Inviting questions ~ Zachecanie stuchaczy do zadawania pytar .
4.24.4. Showing that we cannot answer the question — Uchylanie si¢ od

4245, Confirming information - Potwierdzanie informci

4246.G iclanie informacji
4.24.7. Showing that we don’t have the information — Sygnahmwmlc braku
informacji 63
425. Expressing degree of ing - izowani i

63
4.25.1. Showing (that) we understand ~ Sygnalizowanie (pelnego) zrozumienia 63
4.25.2. Showing (that) we partly understand ~ Sygnalizowanie czgsciowego

4.25.3. Showing (that) we don’t understand — Sygnalizowanie niezrozumienia .
4.26. Showing (that) we remember — Sygnalizowanie, ze sig (o czyms) pami¢ta.
4.27. Showing (that) we don’t remember ~ Sygnalizowanie, Ze sig (0 czyms) nie

pamigta
4.28. Asking for repetition — Prosba
4.29. Correcting information — Prostowanie informacji
4.30. Asking for more information — Prosba o dodatkowe informacie .
431. Asking for clarification - Prosba o wyjashnienie ..
4.32. Expressing clarification — Wyjasnianie
4.33. Expressing demands — adar

4331 Expressng insistence — Upierani s .

4332,
4.34. Expressing requests — prosh

34.1. Promising to carry out a request ~ Obietnica (pozytywnego)

zalatwienia prosby 7

4.34.2. Carrying out requests — Spelni b 7
4343, Difficulties in carrying out a request ~ Trudnosci w spelnieniu/

zalatwieniu proshy

4.34.4. Asking for action ~ Prosba o podjgcie dzialaf/krok6w/czynnosci .
435. Expressing kontynuacji
436, Dealing with questions — Prosba o zadawanie pymﬁ
437. facts —

438, Presenting sequence of problems ~ Ustalanie kole,no{cn problemow ..
4.39. Expressing time —

4.39.1. Standard ti

4392, Useful time expressions — Praktyczne wyruema czasowe .
440. ing what we say -
4.41. Adding more points to a topic — Poszerzanie ematu o koljne punkty -




4.42. Expressing cause ~ Podawanie przyczyny .
4.43. Expressing effect - Podawanie skutku
4.44. Taking part in a discussion — Udzial w dyskusji

4.44.1. Making questions — e pytar
445, Addmssmg a ~ Zwracanie si¢

446 Tulkmg 10 theothe partcipantsofthe discussion — Zyracane i do nnyeh

447, ywanie wystapie 84
448, Dealing with i i e na p ie wystapienia 84
4.49. Commenting — i
4.50. Criticism - Krytyka
4.51. Repartee - Riposta
452, Dlgmsslon - Dygresja
4.53. Problem-solving ~ Rozwigzywanie probleméw
4.54. Expressing options — Podawanic innych opcji .
4.55. Balancing arguments - R
4.55.1. Standard wyrazenia 87
ing advantages ~ Podawanie korzysei
.55.3. Listing disadvantages ~ Podawanie nickorzysci
4.56. Changing one’s approach — Zmiana podejia do sprawy
4.57. Decisi decisions —
4.58. Scientific discussion - Dyskusja naukowa.
4.59. Negotiating techniques: srategics and tactics employed - Techniki
negocjacyjne: stosowana strategia i taktyka
4.59.1. Agreeing - Zgadzanie sy
459.2. Disagreeing - /Dez
4593, Bargaining - Negocjacje handlowe
4.59.4. Accepting
4.59.5. Rejecting an offer/proposal - - Odziceais Sfeetylpropozys
4.59.6. Negotiating a
4.60. Plans and planing ~ Plany i planowanic.
4.61. Appointments ~ Umawianie sig (z kims) .
461..1. Making appointments ~ Ustalanic/Wyznaczanie terminu spotkana -
4.61.2. Accepting. Saying “yes” - Akceptacja terminu spotkania
4.61.3. Rejecting. Saying “no” - Odrzucenie proponowanego terminu

potkania
4.61.4. Changing an appointment ~ Zmiana terminu spotkania
4.62. Referring iqzywanie do
Kwestii 97
463 Re{:mng o common knowledge of the participants 10 a meeting —
si¢ do wiedzy spotkania

4.64. Refcmng 0 other sources ~ Odwolywanie si¢ do innych Zrodel informacji
4.65. Referring to visual information/to visuals ~ Nawigzywanie do informacji

4.66. Giving examples — 99
4.67. Expressing limit of knowledge ~ Okreslanie zakresu swojej wiedzy/kompetencii . 100




4,68, Bringing other aspects or points — Wprowadzanie nowych punki6w widzenia ... 100

4.69. Giving news - ie wiadomosci 100
470, Explaining reasons — Podawanie przyczyn .
4.71. conclusions — i faktow/
whioskGw.
4.72. Referring to people and events ~ Odnoszenie si¢ do ludzi i zdarzeti

4.72.1. Referring to predictions — Odnoszenie si¢ do przewidywat
4.72.2. Talking about schedule — Okreslanie czynnosci wynikajacych

4723, Expressing spontancous promise or offer o do something —
obietnica; pomoc 103

4.72.4. Expressing our intentions and someone else’s decisions
Wyrazanie naszych zamiar6w i decyz;i innych 0s6b
4.73. Expressing modality (nccessity, possibility) ~ Wyrazanie modalnosci

4.73.1. Expressing necessity — Wyrazanie koniecznosci
4732, Expressing permission and requests — Wyrazanie pozwolenia i prosby
73.3. Expressing possibility — Wyrazanie mozliwosci

473.4, Expressing probability (degree of likehood) — Wyrazanic stopnia

106
4.73.5. Focussing/C ing on persons or thi — Skupianie
uwagi na ludziach i h 107
474, Expressing i ~ Wyrazanie intencji 108
4.75. Referring to future contact ~ ie si¢ w przyszlosci 108
Part 2 - Czgé¢ 2

CONTEXTUAL DICTIONARY - SLOWNIK KONTEKSTOWY
Module 1 - Modul 1

exchange — y
1. Verbal means of communication — Werbalne $rodki przekazu informacji
1 1. Forms of verbal ~ Formy werbalnego
2. Non-verbal means of i srodki przekazu

2.1 Textual means of communication - Tekstowe Srodki pmkazu In!nmw:]l
2.1.1. Publications ~ Publikacje
2 1.2, Letters — Listy/Pisma/Dokument

13.

22. Gmphlc means of communication — Gmﬁcznc $rodki przekazu
3. The use of ellipsis. Omission of word/s ~ Uzycie elipsy. Opuszczenie informacji ..
Module 2 - Modul 2
Social and functional English. Socializing ~ Komunikacja spoleczna ... 117

is - i
1.1. General expressions — Ogélne zwroty



12, ing/Presenting someone to a group — kogos grupc ...... 119
1.3. Introducing two or more persons to one another — Przedstawianic sobie
nawzajem dwoch albo wigcej 0s6b .
1.4. Introducing oneself —
2. Greetings and I ki ienia, powitania i pozegnania 121
2.1. General expressions - Og6lne zwroty
2.2, Meeting an offcial person - Sporl
2

3. Meeting an ~ Spotkanie ze znaj 122
24. Saying goodbye. Leaving - Poiegnania 122

3. Invitations 124
ing - Zapraszanie 124

ing an invitation  Przyjecie zaproszeni 124

3.3. Declining an invitation - Nieprzyjgcic zaproszenia 124
4. Visiting - 125

4.1. Preparing 10 pay a visit. Travel arrangements — Przygotowania do zlozenia

wizytyldo podrozy
2.

43 Suggestion o pay a visit - Propozycia uoum wizyty..
4.4. Reacting to information about a visit ~ Odpowiedzi na powiadomienic

o wizyci 126
4.5. Request for information about arrival time and place — Prosba o informaci¢

o terminie i miejscu przyjazdu
4.6. Request for information about means of transport — Prosba o informacje

o srodku lokomocji 127
4.7. Informing about arrival time and place ~ Informacja o terminie i micjscu

48. Reqllzsl for/Requesting confirmation of arrival time and place ~ Prosba
terminu i miejsca przyjazdu
s Welcommg visitors ~ Podej e gosci
5.1. The visitor's joumey — Pytania o podroz goscia
5.2. The visit - Wizyta/O
s 3 Weather - Pogod;
— Kraj ojezysty
5 5 Travel - Podr6i/e
5.6. Holiday/s - Urlop/Wakacje
6. Work - Praca
6.1. Company profile - Ch firmy
6.1.1. Company structure ~ Rodzaj firm

6.1.2. Asking about company profile ~ Pytania o firme
6.2. Talking about work and careers ~ Rozmowa o pracy i karierze zawodowej

L132

7. Hobbies - Zai 134
8. Conversa 135
8.1. Beginning/Starting a story ~ Poczatek narracjifopowiadani 135

8.2. Adding details ~ Podawanie szczeg6l6w i
8.3. Reacting to a story — na opowiesé 136

10




8.4, Apologizing — Przeprosiny 137
Di

85.R iger - Wyraz, ia/ni Gniew ..... 138
8.6. Wishes - Zyczenia 139
87.C ~ Gratulacje 140
8.8, Expressing ition/j i i ~ Wyrazanie

4 i . .

Module 3 - Modut 3

1. Contracted forms/C Formy
2. British English — Angi brytyjska
3. American English -

4. General phrases — Ogélne zwroty

5. Telephoning via operator — Polgczenie za pomocy telefonistki/przez centralg ..
5.1. Caller to the operator ~ Rozméwca do telefonistki
5.2, Operator o the caller ~ Telefonistka do rozméwe

6. Making contact — e si¢
6.1. Introducing oneself ~ ianie si¢
6.2. Asking the caller's name — Prosba o podanie nazwisk
6. i ianie wiadomosc
6.4. Taking a message — Przyj ie wiadomosci

6.5. Helping the caller - L4c:
6.6. Giving the reason/purpose of the call ~ Podanie powodu/celu,

dla ki6rego si¢ telefonuje. o

6.7. The person we want on the telephone is not there — Osoba, do kt6rej
dzwonimy jest nicobecna
68, Amangements by teephone - Zalatwiaie spraw prct. telefon
6.8.1. Making an
6.8.2. Confirming details of umngemenls - Polwmdzame ustale .
6.8.3. Complaining: making and managing complaints by telephone —
Skiadanic i zatatwianie reklamacji przez telefon

6.8.4. Thanks -
685. ing to thanks — na
68,6, Promising action — Obictnica podecia dzialaf ..
6.8.7. Ending the call rozmowy

7. Problems in making a call - Trudnosci w polaczeniu

8. Asking the caller to hold - jacy jest proszony o poczek

9. Connecting the caller ~ Laczenic rozmowcy
10, Receiving calls - Odbieranie telefonow ..
Module 4 — Modul 4
C _K i 156
1. Types of letters - Rodzaje list6w 156

1"




2. Abbreviations and terms used on envelopes and in business letters — Terminy
i skroty stosowane na kopertach i wlistach handlowych
3. Terms used in correspondence — Terminy sosowane w korespondenc
4. Private Letters -
4.1. Important expressions — Wanicjsze zwroty .
4.2. The layout of a informal letter — Schemat listu nicoficjalnego .
5. Official
5.1. Important expressions - Waznicjsze zwroty .
5.2. The layout of a formal letter — Schemat listu urzedowego..
5.3, The layout of a business letter ~ Schemat listu handloweg
5.4 Letter of enquiry ~ Zapytanie ofertowe .. B
5.5. Replies to letters of enquiry/to enquiries ~ Odpowiedzi na zapytania ofertowe .. 162
5.6. Letters dealing with the agreeing of the details of the contract —
Listy dotyczace uzgadniania szczeg6low kontraktu =
5.7. Quotations on a special form in a letter form — Oferty cenowe na specjalnym
formularzu firmowym w formie listu .
5.8. The placing of orders ~ Skiadanie zamowiert
5.8.1. Covering letter (accompanying an order placed on a special form) —
List przewodni (towarzyszacy zamowieniu skladanemu
na specjalnym formularz) .
Order placed by letter ~ Zamowienie skladane w formie
Order acknowledged by letter. The exccution of the order -

u..

Gistowne) amowi
Reali 165
5.8.4. Order plued by telephone and acknowledged by lete -
i listownie
(na pismic) 165

6. Letter of complaint  Reklamacja pisemna
7. Reports ~ writing technique  Pisanie raportow
7.1. Official report. Composition ~ Elementy raportu oficjalnego.
7.2. Types of reports and classification ~ Rodzaje i Klasyfikacja raport6w .
7.3. The contents of a long formal report  Tres¢ obszemnego raportu oficjalnego
(w formie pelnej prezentacji) 168
7.4. Useful phrases and expressions — Praktyczne zwroty i wyrazena . - 169
8. Memorandum/Memo ~ Notatka wewngtrzna
8.1. The layout of a memo — Schemat notatki wewntrznc].
8.2. Principles of writing memos ~ Zasady pisania notatek wewngtrznych .
Module 5 - Modut 5
Looking for a job — Szukanie pracy
1. Recruitment application forms — Dokumenty osobowe .. e
1.1. Selection process form — osobowy 171
1.2. Curriculum Vitae (CV)/Resumé - Zyciory:
1.3. Motivational Letter/A Letter of Application — List motywacyjny
2. Interview - Rozmowa

12
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. 167

170




Module 6 - Modut 6

A worker’s profile - Sylwetka p

1. A description of a person — C!
1.1. Family - Rodzina
1.2. Education —
1.3. Positive features of character ~ Pozytywne cechy charakteru .
| 4 Socializing ~ Utrzymywanie stosunk6w/ kontaktow towarzyskich

ppearance — Wyglgd/

ler

2. A worker's profile - ownika
21. Feamm of :harauer “nd kil Co mojna powiedzie¢ o jego cechach

22 Whatve say about his firm — Co mozna powiedzie¢ o jego firmie?
23.1Is he a workaholic? - Czy jest
Module 7 - Modul 7
Business English — Angielski jezyk handlowy .
1. Organigram/Organogram — Schemat organizacyjny firm;
1.1. Cumlative table of structural units — Wykaz jednostek strukturalny
1.2, Cumlative table of functions, positions/posts ~ Wykaz funkcji
i stanowisk pracy 191

2.1. Personal development: probation, training, instruction, promotion —

Rozwdj zawodowy: okres probny, szkolenie, awans ...

3. Business - Dzialalnos¢ handlows

3.1. General terms ~ Terminy og6lne ..
3 z Transaction Etapy

Commercial contract - Umowa handlow:

4 Commemal advertising — Reklama handlowa

5.C

6. Packing goods — Pakowanie towar6w .

7. Forwarding - Spedycja

8. Finance ~ Finanse
9. Stock Exchange. Stocks and bonds — Gielda. Papiery wartosciowe .
10. Economic activity -~ Aktywnosé
10.1 changes - zmiany
10.2. Expressing the duration of changes ~ Okre<lanie czasu (irwania) zmian
10.3. Expressing the amount of increase ~ Okreslanie wielkosci wzrostu
10.4. Expressing the amount of decrease - Okreslanie wielkosci spadku
Module 8 - Modul 8
Structure of scientific-and-technical text — Struktura tekstu
& i

235

1. Patent specification — patentowa 235

13



1.1. The structure of patent specification — Struktura tekstu patentu
1.2. Patent phraseology. Examples ~ Frazeologia patentu. Przyklady
2. The structure of a scientific publication  Struktura publikacji naukowej
2.1. Standard layout of a scientific publication ~ Standardowy schemat
publikacji naukowej 27
2.2, Typical layout of a scientific publication — Schemat typowej publikacji
naukowej
3. The structure of a paper — Struktura referatu konferencyjnego .

Module 9 - Modut 9
Speeches — Wystgpienia
1. Useful terms — Praktyczne zwroty i wyrazenia
2. Classification of speeches ~ Podzial formalny wystgpiet
2.1. Speeches —
22. ions  Prezentacje
3. The technique of making a presentation — Technika prezentacji .
3.1. Certain qualities of a good presentation — Cechy dobrej prezentacji
2. Presentation planner — Schemat prezentaci
3.3. Rules of making oral presentations ~ Zasady przygotowywania prezentacji
4. The purpose of the on — Cel prezenta
5. Premises — room — Pomi i
6. Visual aids ~ Pomoce wizualne
7. Speaker-audience relationship - Relacja: méwca-shichacze
8. Typical expressions used in a presentation — Typowe zwroty uzywane
w czasic prezentacii
8.1. General expressions — Og6lne zwroty
8.2. Introducing the topic of the presentation — Wprowadzanie tematu prezentaci ... 251
ing advantages and disadvantages — Podawanie korzysci/zalet

i wad/ni i 252
8.4. izing what we say ~ e tresci wypowiedzi 252
8.5. Stating rguments against our opinions — Podawanie przeciwstawnych

253
8.6. Making gcn:ral statements - ie uogolnier 254
8.7. Addition - U ' 254
8.8, Transition ~ Zmiana tematu 255
8.9, Summation - i 258
8.10. Result - Wynil 260
8.11. Inference - Wi i 260
.12, ion — Powtome i 261
8.13. ~ Zastapienic 261
8.14. Contrast - Przeci 262
8.15. Concession — 262

14



Part 3 - Czgsc 3

DIFFERENT FACES OF ENGLISH

-~ ROZNE OBLICZA ANGIELSZCZYZNY

Module 1 - Modu 1

Patterns of English collocations — Wzory kolokacji angielskich ..
Module 2 - Modul 2
Paraphrasing — Parafrazy tekstu ..
1. General English - Jezyk og6lny 271

2. Business English - Jgzyk biznesu m
274

3. Technical English ~ Jezyk techniczny ..
Module 3 - Modut 3

The structure of a definition — Budowa definicj
Module 4 - Modul 4

English verb forms — Angielskie formy i 277
1. A table of the English grammatical tenses ~ Zestawienie angielskich czasow

217
2. English ical tenses in context —

w kontekscie 278
Module 5 — Modut 5
English idioms — Idiomy angielski 294

Module 6 - Modut 6
Language and style — Jezyk i styl ...
1. Language - Jezyk
2.Style - Styl
3. Scientific and technical English — Angielszczyzna naukowo-techniczna
3.1. Scientific publication — Publikacja naukowa
3.2. Paper - Referat
3.3. Patent — Patent
34, Reading scientifc expressions - Czytanie wyrajefi naukowych
4. General information text — Tekst
5. Technical text ~ Tekst techniczny
6. General English - ngélna
1. Colloqial English —Jezyk potoczy .
6.2 Literary language - Jezyk literack

6.3, Literary standard - Literac i ngi wzorcowa
Module 7 - Modut 7
The art of ion — Sztuka i 310




Module 8 - Modul 8
Figures of speech and speech functions — Figury stylistyczne
i funkcje mowy

1. Figures of speech ~ Figury stylistyczne .......
1.1. Comparison ~ Por6wnanie
1.2. Metaphor — Metafora

Metonymy ~ Metonimia

1.6. Apostrophe ~ Apostrofa
1.7. Hyperbole — Hiperbola
1.8. Litotes (ironical understatement) ~ NiedomGwienie (nickiedy ironiczne)
1.9. Antithesis - Antyteza

2. The main speech functions — Gidwne funkcje mowy ..

Part 4 - Czes¢ 4
APPENDIXES - ANEKSY

Appendix 1 - Aneks 1
g of i p

— Skréty

¢ 333
Appendix 2 - Aneks 2
European organizations and programmes —
Organizacje i programy 340
Appendix 3 - Aneks 3
A iations in and publications —
Skréty w jii ikacj 346

Appendix 4 - Aneks 4
Business English abbreviations — Skréty stosowane w biznesie ...

Appendix 5 — Aneks 5
Abbreviations used in telexes — Skréty stosowane w teleksach ..

Appendix 6 — Aneks 6
Abbreviations used by internauts — Skréty stosowane przez

360

Appendix 7 — Aneks 7
Contracted forms used in colloquial English ~ Formy skrécone
uzywane w potocznej 361
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Appendix 8 - Aneks 8
British English and American English — Angielszczyzna brytyjska

362

1 !

Miain differences in spelling - Glowne réznice w pisowni
Appendix 9 - Aneks 9

Referring to time and expressing dates — Sposoby podawania czasu i dat ... 364
1. Referring to time — i 364
2. Expressing dates — 365
Appendix 10 - Aneks 10

Abbreviations of weights and measures — Skréty miar i wag ....
Appendix 11 - Aneks 11

Important metals and materials — Wazniejsze metale i substancje
Appendix 12 - Aneks 12

Notices and information plates — Napisy ostrzegawcze i tablice

) 370
1. Signs and notices - Napisy i znaki 370
2. Information plates — Tablice 371
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